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A propos du role

Envie de vendre une technologie dont les entreprises parlent vraiment ?

Dstny a démarré comme un opérateur télécom belge. Aujourd'hui, nous sommes une entreprise technologique
européenne qui construit la nouvelle génération de communications d'entreprise : cloud communications, mobile,

connectivité, Microsoft Teams, data et IA.

Nos solutions les plus récentes comprennent des agents vocaux IA qui répondent aux appels 24/7, routent

automatiquement les clients, planifient des rendez-vous et se connectent aux outils métiers existants.
Et ce n'est qu'un début.

Nous cherchons un Business Developer pour amener ces solutions chez davantage d'entreprises belges.

C'est un vrai role de new business. Tu as la liberté et la responsabilité de construire ton propre pipeline, d'ouvrir des

portes et de transformer des conversations en clients.
Ce que tu feras
o [dentifier et approcher de nouveaux clients potentiels sur le marché belge

* Construire ton propre pipeline via de la prospection ciblée, du networking, des références et des actions
outbound

e Parler avec des chefs d'entreprise, des responsables IT et des décideurs pour comprendre comment leur

société fonctionne
® Traduire des défis business en solutions concretes a partir du portfolio Dstny

® Vendre des solutions en cloud communications, mobile, connectivité, Microsoft Teams, intégrations,
analytics et [A

® Présenter des technologies récentes comme notre Digital Assistant et transformer 'innovation en business

cases concrets
e Gérer le cycle commercial complet — du premier contact a la proposition, la négociation et la signature

e Travailler en étroite collaboration avec presales, marketing, product et delivery pour construire la bonne

solution pour tes clients
® Représenter Dstny lors de rendez-vous clients, d'événements de networking et de salons sectoriels
e Rester proche des tendances du marché et détecter de nouvelles opportunités commerciales

® Tu peux compter sur le soutien de toute 1'organisation Dstny — mais tu n'attendras pas que les leads arrivent
tout seuls.

Ce que nous recherchons
Must-haves

e Environ 2 ans d'expérience ou plus en vente B2B, business development ou une autre fonction commerciale




e Tu aimes gagner de nouveaux clients et créer des opportunités
e Tues a l'aise pour contacter des personnes que tu n'as jamais rencontrées
® Tu es curieux commercialement et tu poses naturellement des questions pour comprendre une entreprise
e Tu communiques avec assurance avec des chefs d'entreprise, des managers et des décideurs seniors
e Tu es proactif, ambitieux et tu prends la responsabilité de tes résultats
e La technologie t'intéresse et tu as envie de comprendre la valeur business qu'elle peut créer
® Tu parles couramment le néerlandais ou le francais et tu es a l'aise en anglais
Nice-to-haves
e Une expérience en SaaS, télécom, IT, cloud, software ou un autre environnement technologique
e Une expérience en solution selling ou value-based selling
® Une expérience dans la gestion d'un cycle de vente B2B, de la prospection au closing
e De l'intérét ou de 1'expérience pour les produits IA et 1'automatisation
® La connaissance d'outils CRM
Tu ne coches pas toutes les cases ? Postule quand méme.

Nous cherchons du talent commercial, de la curiosité et de 1'énergie. Si tu as le bon mindset et I'envie de développer

ta carriere dans la vente de technologie, nous voulons te rencontrer.

Pourquoi Dstny ?
Nous sommes belges. Nous sommes solidement établis. Et nous nous réinventons.

Dstny est passé d'un opérateur té€lécom belge a un acteur technologique européen des communications d'entreprise,

avec plus de 1.000 colleégues partout en Europe.
Notre technologie fait déja communiquer des millions d'utilisateurs, mais notre portfolio continue d'évoluer.

Aujourd'hui, nos équipes commerciales parlent avec les clients de services business-critical classiques comme la
connectivité et le mobile — et, dans la méme conversation, abordent le cloud communications, les intégrations

Microsoft Teams, 1'analytics et les agents vocaux IA.
C'est ce qui rend le moment intéressant pour nous rejoindre.

Tu ne vendras pas seulement ce que Dstny fait depuis des années. Tu vendras aussi ce que nous construisons pour

demain.

Ce que nous proposons

Notre offre
¢ Un salaire compétitif en fonction de ton expérience
¢ Une rémunération variable attractive liée a tes performances
e Un contrat a durée indéterminée
e Une voiture de société électrique avec carte de recharge ou un budget mobilité flexible
® Des cheques-repas (8 €/jour) et une assurance hospitalisation
e Des congés d'ancienneté : jusqu'a 4 jours de congé supplémentaires
® Flex Income Plan : personnalise ton package d'avantages avec le budget de ton 13e mois

Avantages




e Une fonction commerciale ou tes performances ont un impact visible

e ['opportunité de construire ta carriere dans une entreprise qui passe du télécom au cloud, au software et a
I'TA

® Des formations régulieres en vente, produits et technologie
e L'acces a des spécialistes qui t'aident a monter et a closer des deals plus complexes
e Des horaires flexibles et la possibilité de télétravailler jusqu'a 2 jours par semaine
e Un bureau moderne et un environnement international
® Des team events et des activités d'entreprise régulieres
e Benefits@Work : des réductions chez des centaines de marques et enseignes
e De la soupe fraiche, des fruits et du bon café tous les jours
Envie de te lancer ?

Si tu aimes ouvrir des portes, parler aux clients et transformer la technologie en opportunités business, on a envie

de te rencontrer.

Convaincu ? N'attendez plus et postulez via le formulaire ci-dessous.

https://dstny.com/
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